
分发挥， 对千地区间、 省市间的商品流通，
繁荣商品经济有极大的好处。

2. 联合型。 与工厂进行联合， 充分发

挥生产者与经营者二方面的优势， 把一家或

数家的工业品推向本地区或外省市市场，扩
大市场的占有率， 这对工商双方都有利。

3. 实业型。 利用批发企业在资金上、

储运上的有利条件， 创办 一 些工厂， 建成工

商相结合的经济实体， 重新占有原材料和产

品市场。
4. 市场型。 利用批发企业与部分零售

网点联系密切的特点， 向零售延伸， 使批发

业与零售业紧密结合， 凭借市场经济大流

通、 大市场的特点， 占领市场。
5. 外向型。 利用自己的场地优势， 引

进外资， 与外商组建经营公司、 合资工厂

等。
6. 混合型。 上述各种形式， 或二种或

三种， 兼而有之。
上述儿种形式， 只要组建得好， 批发企

业的振兴还是有希电的。

（三）

批发企业的衰落， 是我国经济由计划经

．简讯．

济走向市场经济的一个暂时现象。 问题在于

批发企业如何正确对待自己， 正确对待正在

培存并日益发展的市场经济。
要使批发企业重展雄风， 以下几点必须

汴意的：
1. 彻底转变观念。批发企业习惯 Til`

划经济。计划经济观念， 计划经济时代的 一

些条条框框， 在批发企业的干部员工中几乎
根深蒂固 。 因此， 要彻底破除原有的条条框

框， 必须转变观念， 使干部员工的思想能符

合市场经济的新形势。
2. 要有切实可行的中长期规划。 批

发企业的衰落， 原来永不沉没的航空母舰，

一下子搁浅了， 在干部员工中肯定思想比较

混乱， 有一种失落感。 因此， 现在要重新振

兴， 就必须制订一个既切实可行又振奋于部
员工精神的规划， 使干部员工在贯彻执行规

划中，找回失落感， 团结奋进。
3. 要有明确的工作目标。 批发企业

从衰落到振兴， 要有个过程， 不能操之过

急， 如若急病乱投医， 在市场经济的条件
下， 会出大乱子 。 一出问题， 雪上加霜， 企

业的振兴就困难了。

我校亚洲经济研究所正式成立

由我校经济学系与光大集团北京光彩印刷中心
联合创办的上海财经大学亚洲经济研究所今年9月
4日在我校正式成立。

校党委书记、 亚洲经济研究所董事会名脊董屯
长潘洪萱和光大栠团旅游总公司副总经理姚文刚代
表联合办所的双方签字。 我校原校长张君一和现任
副校长汤云为为研究所揭牌。 在成立典礼上， 该所

慕事会副茸事长、所长裘逸娟宣读了香港大学亚洲

研究中心程超泽先生为研究所聘任的第一位特约研
究员的决定。

该所将立足国内， 面向世界， 发挥双方的优
势， 以中国和亚洲经济为中心， 进行多方位、 多层
次的经济研究， 并接受海内外的经济技术咨询业务
委托。

（ 一 丁）
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